
Stock Control & CRM

             1C: Enterprise system of programs is a series of business applications designed, developed and supplied by 1C 
for the European market. It’s a full-scale, flexible and powerful business software for automation of everyday routine 
operations, real-time accounting and providing timely and convenient information for taking business decisions at 
various managements levels.
Its business inteligence is used at small, medium companies and business-units of large enterprises in various spheres 
and branches: manufacturing and trade, service and financial companies, budget organizations, etc.

          1C: Enterprise σύστημα προγραμμάτων είναι μια σειρά από εφαρμογές για επιχειρήσεις που έχουν σχεδιαστεί 
αναπτηχθεί, και διατίθεται από   την 1C για την ευρωπαϊκή αγορά. Είναι ένα πλήρες, ευέλικτο και δυναμικο 
επιχειρησιακό λογισμικό για την αυτοματοποίηση της καθημερινής ρουτίνας εργασιών, λογιστική πραγματικού 
χρόνου και παροχή έγκαιρης και κατάλληλης πληροφόρησης για τη λήψη επιχειρηματικών αποφάσεων σε διάφορα 
επίπεδα διοικησεώς.
Η επιχειρηματική ευφυία του χρησιμοποιήται σε μικρές, μεσαίες επιχειρήσεις και επιχειρηματικές μονάδες, 
των μεγάλων επιχειρήσεων σε διάφορους τομείς και κλάδους όπως κατασκευή και εμπόριο, προϋπολογισμούς 
οργανισμών, υπηρεσίες και χρηματοοικονομικές εταιρείες, κλπ.

Your efficient inventory manager and dynamic sales assistant



Χαρακτηριστικά
•	 Ρύθμιση Ελληνικών-Αγγλικών- Γερμανικών και Ρώσσικων 

ανά χρήστη.
•	 On-line βοήθεια και υποστήριξη κειμένου Tooltip.
•	 Πολλαπλοί χρήστες, Πολλαπλές αποθήκες, Πολλλαπλές 

εταιρίες.
•	 Πλήρως προσαρμοσμένο μενού ανά χρήστη.
•	 Επεκτάσιμη αρχιτεκτονική.
•	 Εξαγωγή σε διάφορες μορφές αρχείων.
•	 Δυναμικές, ευέλικτές και εύχρηστές μεθόδοι αναζήτησης 

και φιλτραρίσματος.
•	 Δυνατότητα συνημμένου έγγραφου για συνεργάτες/ 

Στοιχεία και όλες οι συναλλαγές.
•	 Απεριόριστες τιμές πώλησης.
•	 Ειδικές τιμές Πελάτη/ Προμηθευτή.
•	 Χειρισμός barcode.
•	 Συναρμολόγηση προϊόντων και χειρισμός σετ.
•	 Φωτογραφίες προιόντων.
•	 Αυτόματος υπολογισμός τιμής (Mark-up, Margin).
•	 Απεριόριστές κατηγορίες προιόντων.
•	 Χρώμα,  μέγεθος και άλλες παραλλαγές.
•	 Αμφίδρομη σύνδεση με το Λογιστικό.

Καταστάσεις
•	 Δυναμικές καταστάσεις με προηγμένα φίλτρα και 

δυνατότητες εξαγωγής.
•	 Αναλύσεις ABC και γραφικές παραστάσεις των 

αποτελεσμάτων.

Συναλλαγές
Περισσότερες από 25 διαφορετικά ήδη συναλλαγών με 
δυνατότητες ροής εργασίας, προσαρμόσιμες φόρμες και 
εκτυπώσεις όλων των συναλλαγών/πράξεων.

Σύνδεση με υπολογιστές χειρός
•	 Κηνητή τιμολόγηση & Παραγγελιοληψεία.
•	 Καταμέτρηση αποθεμάτων και εκτύπωση ετικετών.
•	 Παραλαβή προιόντων.
•	 Προετοιμασία παραγγελιών.

Διαχείρηση Σχέσεων Πελατών (CRM)
•	 Επαφές. 
•	 Ειδοποιήσεις και Καθήκοντα.
•	 Διαφημιστικές Εκστρατίες.
•	 Απόδοση διαφημιστικής εκστρατείας.

Available at:

236 Ayias Phylaxeos Str. 3083 Limassol t: 77 77 79 19 e: info@LogiSoft-Cy.com w: www.logisoft-cy.com

Features
•	 Greek-English-German and Russian setup per user.
•	 On-line help and Tooltip text support.
•	 Multi-user, Multi-warehouse, Multi-companies.
•	 Fully customized menus per  user. 
•	 Scalable architecture .
•	 Export to various file formats.
•	 Powerful and flexible easy to use Search and filtering facili-

ties.
•	 Document attachment to Partners/ Items and all transac-

tions.
•	 Unlimited selling prices.
•	 Customer/ Supplier specific prices.
•	 Barcode Handling.
•	 Assembly and Sets handling.
•	 Item Photos.
•	 Automatic Price Calculation ( Mark-up, Margin).
•	 Unlimited Item Categories.
•	 Colour, size and any other variants.
•	 Bi-directional Interface wιth Accounting

Reports
•	 Very powerful and dynamic reports with advance filtering 

and export facilities.
•	 ABC analysis and graphical presentation of results.

Transactions
More than 25 different transaction types with workflow facilities 
with customizable forms and printouts for all transactions.

Hand Held computer Integration
•	 Ex-Van Sales &Order Taking.
•	 Stock taking and Label Printing.
•	 Goods received.
•	 Order Picking.

Customer Relation Management (CRM)
•	 Contacts .
•	 Alerts and Tasks.
•	 Marketing Campains.
•	 Return of Investment.


